vaatii, etta otamme
laukun kateen

ja lahdemme

1 EEN L

Lojer Oy:n uusi Manuthera 242 -hoitopoyta
(vasemmalla) heratti laajaa kiinnostusta
Arab Health 2016 -messuilla Dubaissa.

Suomalaiset
sairaalakalusteet
menestyvit maailmalla

Vaikka kilpailu terveydenhuollon alalla on kovaa,
kehittyvien maiden markkinoilla riittaa tilaa

pienemmillekin toimijoille.
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otimaisia sairaalakalusteita val-

mistava Lojer Oy on vienyt suoma-

laista terveydenhuollon osaamis-

ta ulkomaille 1980-luvulta ldhtien,
ja heiddn tuotteitaan kéytetddn jo yli sadassa
maassa. Toimitusjohtaja Ville Laineen mu-
kaan kansainvalisyydestd on tullut heille jo ar-
kipéivaa.

- Joka ikinen pivé olemme yhteydessi ulko-
maalaisiin asiakkaisiin, ja joka péivd ldhtee ta-
varaa ympéri maailmaa. Harvoin suunnittelem-
me tuotteita pelkéstdén Suomen markkinoille.
Tuotteiden ja toimintojen kehityksessé on aina
kansainvilinen nikokulma, Laine kertoo.

VUOSITASOLLA LOJER vie tuotteitaan noin
neljagdnkymmeneen eri maahan. Tarkeimmit
pitkéaikaiset vientialueet ovat Skandinavia ja
Keski-Eurooppa. Ndiden ohella viime vuosi-
en keskeinen fokus on ollut Vendjillé ja IVY-
maissa. Sittemmin on siirrytty uusille alueille
ja entistd kauemmas.

Muun muassa tdmén vuoden toimitukset
Karoliiniseen sairaalaan Tukholmaan ovat

s

startanneet. Ensimmadiset Lojerin valmista-
mat singyt on jo toimitettu Ruotsiin yhtion
Kempeleen yksikosta.

- Lintisilld markkinoilla kilpailu on &déret-
tomén kovaa. Mitd vakiintuneemmat mark-
kinat, sitdi enemmén on kilpailijoita. Tal-
14 hetkelld pyrimme Léhi-itdén ja viimeisen
vuoden aikana olemme menestyneet hienos-
ti Saudi-Arabiassa.

SAUDI-ARABIAAN ALAN tuotteiden vienti
kasvoi vuonna 2014 kokonaisuudessaan jopa
40 prosenttia. Lojerin oma myynti Saudi-Ara-
biaan nelinkertaistui vuonna 2015 vuoteen
2014 verrattua, ja sen odotetaan tuplaantu-
van tdnd vuonna.

- Télle kevéélle olemme jo sopineet uu-
desta, yli puolen miljoonan euron tilauk-
sesta, joka koskee muun muassa leikkaus-
poytien, tutkimuspoytien ja potilastuolien
toimittamista.

Yrityksen suurimmaksi vientimaaksi nou-
si Indonesia. Téllaiset kehittyvdt maat, jois-
sa on iso vdestopohja, ovat hyppdéméssi ter-

Sairaalakalusteiden asiantuntija

Lojer Group on Suomen johtava sairaala- ja hoitokalusteiden valmistaja. Vuonna
1919 perustetun, yksityisessa omistuksessa olevan kotimaisen yhtion liikevainto
on noin 25 miljoonaa euroa. Yhtion tuotantoyksikét sijaitsevat Sastamalassa,

Kempeleessa ja Pennalassa.

Lojer on toiminut kansainvalisilla markkinoilla 1980-luvulta lahtien. Sen tuotteita
kaytetaan yli 100 maassa viennin ollessa noin 65 prosenttia likevaindosta. Tar-
keimmat vientialueet ovat Skandinavia, Keski-Eurooppa, Venaja seka It-Aasia.

28 | TERVEYSJATALOUS 1-2016

i — o P N

manutherq”

veydenhuollossa seuraavalle tasolle. Uusia
sairaaloita rakennetaan ja toisaalta rahoitus-
ta on hyvin saatavilla.

- Kasvaville markkinoille mahtuu hyvin
pienempiikin toimijoita, Laine kuvailee.

KONSERNIN LIKEVAIHDOSTA lihes
70 prosenttia tulee Suomen ulkopuolelta.
Laineen mukaan yhti tavoittelee voimakas-
ta, 5-10 prosentin orgaanista kasvua, joka pe-




rustuu kdytdnnossd maailman markkinoiden
kehitykseen.

- Seuraavan viiden vuoden aikana monen
terveydenhuollon tuotealueen markkinat tu-
levat kansainvilisesti kasvamaan. Tavoit-
teemme on olla hieman sen markkinakas-
vun edelld, hdn sanoo.

Laineen mukaan maailman markkinoista
haaveilevien suomalaisyritysten haasteena
on se, ettd olemme kaukana kaikkialta.

- Kansainvilistyminen vaatii, ettd otamme
laukun kiteen jaldhdemme maailmalle. Suo-
messa tarvittaisiin enemmén nimenomaan
rohkeutta ldhtemiseen. On todella palkitse-
vaa koko henkilokunnalle, kun nikee, etti
omat tuotteet pédtyvit oikeasti toiselle puo-
lelle maapalloa, Laine kiteytt4a.

Toimitusjohtaja Ville Laineen mukaan
Manuthera 242 -hoitopoyté vaikuttaa
keih&&nkarkituotteena merkittévéasti

koko Lojer Oy:n brandiin.

Koulutus toimii
markkinoinnin
keinona

ojer Group lanseerasi loppuvuo-

desta 2015 uudenlaisen ortopedi-

sen manuaaliterapian Manuthera
242 -hoitopdydan, jota on tilattu jo yli
kymmeneen maahan. Edistyksellisen
teknologian ansiosta poyta taipuu joka
suuntaan kuin selkaranka.

— Manuthera on aivan uniikki tuote,
eikd sen kaltaista ei ole vield missaan
muualla. Se tuo myds haasteita, silla
ennen kuin voi myyda tuotetta, pitaa
myyda asiantuntemusta ja uudenlaista
tapaa hoitotyohon, Lojer Oy:n toimitus-
johtaja Ville Laine kertoo.

Tuotteen keksija, naprapaatti Teuvo
Keisala on kaynyt ympari maailmaa
kouluttamassa terapeutteja ja heratellyt
kiinnostusta uuteen tuotteeseen.

— Markkinointia varten kokoamme
kohtaamistamme ulkomaalaisista asi-
antuntijoista verkostoa, joita hyodyn-
nadmme paikallisissa koulutuksissa. Oppi
menee paljon paremmin perille, kun voi
kouluttaa terapeutteja omalla &idinkie-
lellaan, Laine painottaa.

Manutheralla on vientiyhteydet vii-
teentoista maahan, kaukaisimpina niis-
td Kanada ja Oman. Laineen mukaan
tdman vuoden tavoitteena on saada
verkostoon mukaan vield kymmenkun-
ta maata lisaa. «
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