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Monien suomalaisten hyvinvoinnin takaa I6ytyy Lojer-konserniin
kuuluva Rainer Rajala Oy. Ennen kaikkea senioreiden kunnosta
ja selviytymisesta huolehtijana yhti6 haluaa tulevaisuudessa olla

yritys numero yksi.

Teksti: Teija Horppu ~ Kuva: Forka

Kiydessisi fysioterapeutilla tai hierojal-
la olet voinut saada konkreettisimman
mahdollisen tuntuman Lojer-konserniin
kuuluvan Rainer Rajala Oy:n tuotteisiin.
Selkeirakenteisen hoitopdydin laajoja
sadtomahdollisuuksia hyddyntien fysio-
terapeutti tai hieroja on pystynyt hoita-
maan sinua juuri oikeanlaisessa asennos-
sa. Hoitopdydin pintojen muodot ovat
mukautuneet vartalosi muotoihin, ja poy-
ti on tuntunut tukevalta, onpa se ollut
siddettyni mihin asentoon hyvinsi.

Lojer Group on konserni, joka pystyy
kalustamaan fysioterapeutin tai hierojan
tyotilan tai kuntosalin alusta loppuun.

- Vahvuutemme on pitki ja vankka
kuntoutusalan kokemus. Pystymme rii-
tiloimiin oikeanlaisia tuotteita asiak-
kaiden tarpeiden mukaan ja lisiksi tarjo-
amaan koulutusta ja tarvikkeiden huoltoa,
sanoo Rainer Rajala Oy:n toimitusjohtaja
Jouni Maksimainen.

Ennakoivaa huolenpitoa

Lojer on lohkaissut Suomen hoitop&yti-
markkinoista 40 prosentin markkinaosuu-
den. Sen kasvattaminen on haasteellista,
mutta senioreiden kotona selviytymisessd
ja seniorikuntosaleissa yhtié nikee tule-
vaisuuden kasvavat markkinat.

- Lojer Rainer Rajalan tavoitteena on
kehittii sellaisia apuvilineitd, joiden tur-
vin seniorit pirjiivit kotona mahdol-
lisimman pitkiin. Laitteiden lisiksi seni-
orit tarvitsevat myds niiden kidyton
opastusta, Maksimainen arvioi.

Hinen mukaansa ainoa tapa selvitd
elikebuumista on seniorivdestdn enna-
koiva huolenpito itsest.

- Toimintamallit ja mahdollisuudet
ovat kuitenkin vield selkiintymittomii,
silldi nyt ikddntyvi viestd ei ole tottunut
kiymiin kuntosalilla.

Ikiintyvien ihmisten on tirkedd ke-
hittdi alaraajojen toimintaa sekd tasapai-
noa. Nimi erityistarpeet on otettava huo-
mioon senioreiden kuntoilulaitteiden
kehittelyssid. Kuntopy6rin selkddn pitdd
piidstd helposti ja juoksumatossa olisi hyvi
olla my6s ns. miinuskulma eli mahdolli-
suus askeltaa loivaan alamikeen.

- Lojerin toimialassa minua kiinnosta-
vat muun muassa inhimillisyys ja kasvu-
nikymit, Maksimainen toteaa.

Loistava logistinen sijainti

Rainer Rajala Oy:n tirkei vetovoimateki-
ji Jouni Maksimaisen kannalta on ollut
yhtidn sijainti Lahden naapurissa — pari-
kymmenti vuotta Lahdessa asunut mies
kun ei halua muuttaa pois hyviksi havait-
semaltaan paikkakunnalta. Yhtiolle taas
toimipaikka Lahden moottoritien kupees-
sa Orimattilan Pennalassa on logistisesti
mitd loistavin sekd kotimaata etti Veni-
jin-vientid ajatellen.

My®ds tydvoiman saatavuus on Lahden
seudulla ollut riitcdvid, ja yhtion tarvitse-
maa hitsausalan ja verhoilun ammattihen-
kildstéd on ollut saatavilla tarpeeksi.

- T4illd on hyvin toimiva yhteistyd-
verkko muun muassa koulutuksen alalla,
ja olemme lihteneet mukaan myds alueen
hyvinvointiverkoston toimintaan, Maksi-
mainen kertoo. ll

Kuvassa Rainer Rajala Oy:n
toimitusjohtaja Jouni Maksimainen.
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Rajala Oy
rustettu hyvinvointialan
a. Vuodesta 2004 osa Lojer-

Valmistaa ja myy fysioterapeuttien ja hie-
rojien hoitopdytid. Lisiksi myy Lojer Groupin
Imistamia tai maahantuomia kuntosali- ja

ntoutuslaitteita, sahkohoitotuotteita, tut-

www.rainerrajala.fi
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