”Kroppaan

tuli kylmat
vareet”

® Lojer oy:n sai perjantaina
merkittdvan tunnustuksen, kun se
vastaanotti presidentin
kansainvalistymispalkinnon.

Satu Peltola
Aamulehti

® Sastamalalainen sairaala- ja
hoitokalusteiden valmistaja Lo-
jer oy sai perjantaina merkitti-
vin tunnustuksen, kun yritys

Yritys on pohjoismaiden
suurin sairaala- ja hoitokalus-
teiden valmistaja.
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Vuonna 1919 perustetun
tm! Aot tass\ra]inn presnde:: yhtian tehtaat sijaitsevat
|fezepsin Kempeleess ja
ks P“"‘“’“‘"“ - I Hollolassa, ;
~ Kun tédstd soitettiin minulle i
Py 3 . Lojer oy:lla on yli sadan |
pari viikkoa sitten, kroppaan tuli | e Reo et e neasa |

kylmit vireet. Omassa mitta-
puussa timéd on hienointa, mitd
maailmalle pyrkivi yritys voi
tunnustuksena saada, Lojer oy:n
toimitusjohtaja Ville Laine ku-
vailee.

Palkitsemisen keskeisid kri-
teerejii olivat kansainvilinen kas-
vu koronan aiheuttamasta poik-
keustilanteesta huolimatta sekd
kilpailukykyinen ja kannattava
toiminta.

Lojerin liikevaihto on tind
vuonna 40 miljoonaa euroa. Vii-
me vuoteen verrattuna kasvua on

valmistuksessa Suomessa.
| Lojer-konsernin liikevaihto on
| 13nd vuonna noin 40 miljoo-
naa eurea. Liikevaihto on
I&hes kaksinkertaistunut |
viimeisen viiden vucden aika-
na, ja viime vuoteen verrattu-
| na kasvua on 25 prosenttia.
Yrityksen tuotteita on |
kiytossa yli 115 maassa.
Suomessa yritys tydllista
suoraan 150 henkilda ja
valillisesti kymmenis muita.
| Viennin osuus liikevaihdosta
| on yli 40 prosenttia ja

25 prosenttia. Liikevaihd it dissa jopayl
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tia ja leikkauspgydissi jopayli 95 | yarkeimpia vientialueita ovat

plUschtia | Pohjoismaat, Keski-Eurooppa,
| Venaja ja Lahi-ita.

My&s ap&onnea Tuotteiden kofimaisuusaste

Laine sanoo, ettd va:kka kasvun
jaonnistuneen kansainvélistymi-
onnistumisia ja onnea, on mu-
kaan mahtunut myds epdonnis-
tumisia.

Avain menestykseen on ldyty-
nyt Sl

on BO prosenttia.

yritysten ja ihmisten viilisten ke-
nnmdeu toimimiseen.

siin. Jos jo ensimmaisissd neu-
vortelui tuntuuy, ettdi luotta-

kiinni siitd, ettd osataan tarttua
hetkeen ja nihdiiin jossakin yk-
sittdisessd asiassa mahdollisuus.
Esimerkiksi, jos asiakas pyytdi
jotakin, miti ei ole valikoimissa,
osaamme ajatella asiaa laajem-
min siten, voisivatko muutkin ol-
la siitd kiinnostuneita,

Tirked tekiji Lojerin menes-
tyksen taustalla on myds jilleen-
myyntiverkosto, jonka valinta on
perustunut luottamukseen sekd

- Tissi hommassa paljon on -

mus ja kemiat eiviit kohtaa,
yleensd asiar eiviit siitd yhtiiin
helpotu. Kun luottamus on, on-
gelmistakin selvid,

Myds silld, ettd yrityksessd on
osattu sanoa ei, on ollut iso mer-
kil

- Olemme tehneet vuosien
varrella valtavan mirin ei-pdi-
toksid, emmeki ole lihteneet jo-
kaisen mahdollisuuden perdin.
Olemme aina halunneet varmis-
tua siitd, ettd tietyssd maassa tai
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Lojerin rolmhnjormju Ville I.alﬂc kerlm. eftd vrltrhsen uusi alue-
valtaus tulee ol

markkina-alueella on juuri oikea
kumppani sen sijaan, ettd olisim-
me saaneet heti sen yksittdisen
kaupan.

Lojerin  kansainvillistyminen

sanottuna
sua, kuten Laine asian muowﬂee.
- Jos haluaa ka.nsau#‘élisqva
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Etumatka on
merkittavi
kilpailijoihin
nihden.

olla valmis kohtaamaan epéon-
nistumisia, joita tulee kaikille.
Myds niille, jotka ovat olleet siel-
lid pitkain,

Koronakevit yllatti

Juuri piiittyneelli tilikaudella
yritys kasvol 25 prosenttia. Kas-
vun taustalla vaikuttaa vallitseva

- koronatilanne. Laine kertoo, etti

koronakeviiin aikana yritys val-
misti enemmin sairaalasinkyji
kuin koskaan aikaisemmin.

jakoa joutui tani

Laine kertoo muistavansa hy-
vin hetken juuri ennen hiihtolo-
maa, kun uutisia koronaviruksen
levidmisesti Kiinassa ja Italiassa
alkoi tulla enemmin ja enem-
min.

- Ennen loman alkua pidimme
palaverin, jossa sovimme, ettd

kriittisid komponentteja, silldj jos
kysynti#d ilmenee, emme ole pit-
kien toinﬁtuskctjujen varassa.

Laine sanoo, ettd kyseisestd
palaverista ehti kulua muutama
viikko, kun tiedustelut toimitus-
miiristd ja -ajoista alkoivat k-
siiintyd niin Suomesta kuin ulko-
mailta. Huhtikuussa yritys oli ti-
lanteessa, jossa kaikki sairaala-
siingyt, jotka pystyttiin valmista-
maan, meniviit kaupaksi.

- Teimme pitkid piivii ja vii-
konloppurditd. Aika hienosti pys-
tyimme toimittamaan kaiken,
mikii meilli oli komponenttien
puitteissa mahdollista tehdi.

Laine sanoo, ettd koronatilan-

 teessa yritys painotti asiakkuuk-

sia ja maita, joissa yritykselld oli
toimintaa jo aikaisemmin, Tastd
huolimatta markkinoita saatiin
kuitenkin aukaistua esimerkiksi
Romaniaan ja Palestiinaan.

Uusi aluevaltaus tulossa
Tini p&iivinli yrityksen yhksittdi-
nen suuri markkina on Ven#ji.
Viennin niikdkulmasta tirkeitd
ovat myds Pohjoismaat, Keski-
Eurooppa sekil Lihi-itd ja sielld
erityisesti Saudi-Arabia.

Laine kertoo, ettii Lojer katsoo
jatkuvasti tulevaisuuteen, ja tis-
i yksi osoitus on yrityksen muu-
taman vuoden ajan kehittimit
antimikrobiset tuotteet.

Laine kertoo, ettd testitulok-
set ovat olleet erittiiin mybntei-
sidi. Esimerkiksi viikko sitten yri-
tys sai uusia tutkimustuloksia,
joissa tutkimuspytien makuu-
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Alityksella. Kun Lojer oy:n toimitusjohtaja Ville Laine ja markkinointipasl-

tason materiaalit tuhosivat myds
koronaviruksen.

- Odotamme, ettd erityisesti
koronatilanteen my&td kiinnos-
tus antimikrobisia tuotteita koh-
taan kasvaa maailmalla. Tistd on
jo mybs selkeitd viitteiti, silld
esimerkiksi Saudi-Arabiassa
meilli on parhaillaan aika isoja
liikkeitd kitynnissi.

Laine kertoo, etti Saudi-Ara-
biaan ollaan parhaillaan perusta-
massa esittelytiloja. Myis ensim-
miliset kilpailutukset, joissa on
mukana myds antimikrobisia
tuotteita, ovat kiynnissii.

Antimikrobisten tyotteiden
tuotekehitysvaihe samatm aikaan
vallitsevan koronatilinteen
kanssa on sattumaa. Laine pitii
tiité juuri yhteni sellaisena mah-
dolli johon tarttumi
on vienyt yritysti eteenpdin ai-

~ Etumatka on merkittivi kil-
pailijoihin nédhden.




